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MODELO DE CANVAS

Coloca en cada uno de los espacios los aspectos que son
relevantes para el desarrollo de tu emprendimiento.

Socios clave

¢, Quiénes son tus aliados
estratégicos para tu
emprendimiento?

Estructura de costes

¢, Cuanto te cuesta tu emprendimiento? Es importante considerar el tiempo

Actividades
clave

¢A qué actividad se dedica tu
emprendimiento?

Recursos clave

Todo eso que tienes para el
desarrollo de tu

emprendimiento.

invertido.

Propuesta de
valor

¢, Cudles son esas cualidades
gue hacen dnico lo que
ofreces?

Relacién con
cliente

¢, Qué tipo de relacién tienes
con tus clientes?

Canales

¢A través de qué medios haras
llegar la informacion a tus
clientes?

Fuentes de Ingreso

potenciales.

Inspirate

POR SHELDRY SAEZ

Segmentos de
clientes

¢Para quién es tu producto o
servicio?

¢,De ddnde proviene el dinero para tu emprendimiento? Considera clientes

“M“M“

MISS CEO

IINSPIRATE PARA CONVERTIRTE EN LA DIRECTORA EJECUTIVA DE TU PROYECTO DE VIDA!
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¿Quiénes son tus aliados estratégicos para tu emprendimiento?
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¿A qué actividad se dedica tu emprendimiento?
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Todo eso que tienes para el desarrollo de tu emprendimiento. 
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¿Cuáles son esas cualidades que hacen único lo que ofreces?
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¿Qué tipo de relación tienes con tus clientes?
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¿A través de qué medios harás llegar la información a tus clientes?
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¿Para quién es tu producto o servicio?
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¿De dónde proviene el dinero para tu emprendimiento? Considera clientes potenciales.
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¿Cuánto te cuesta tu emprendimiento? Es importante considerar el tiempo invertido. 


